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OCCITANIE

HAUTE-GARONNE

REF : FOR-00370

PUBLIC

Conjoint, salarié, dirigeant, créateur et
repreneur d'entreprise

PRE-REQUIS

Avoir un projet de participation a une
manifestation ou évenement

LIEUX DE FORMATION

CMA Formation Toulouse Centre
55 blvd de 'TEmbouchure, 31200 Toulouse

CMA Antenne du Comminges
5 espace Pégot, 31800 Saint-Gaudens

MODALITES & DELAI D’ACCES

Jusgu’a la veille de la formation

ACCESSIBILITE

Conditions d'accés au public en situation
de handicap, contactez le référent handicap
au 056110 47 40

MODALITES PEDAGOGIQUES

Alternance d'apports théoriques et de
mises en pratique

Mises en situation

Méthodes interrogatives et démonstratives
Formation accessible en présentiel

EVALUATION

Questionnaire d'évaluation, attestation
de suivi de formation et d'évaluation des
acquis a I'issue de la formation

INFORMATION ET INSCRIPTION
Possibilité de prise en charge partielle ou
totale en fonction de votre statut

Nos conseillers sont a votre disposition au
06 70 00 4817 ou par courriel a
formation@cm-toulouse.fr

JE M'INSCRIS

MAJ 17/07/2024 -

s rArtisanat

DUREE : 1jour - 7h

Fiche programme cm-toulouse.fr

REUSSIR UNE
MANIFESTATION
PROFESSIONNELLE

DATES : consulter notre calendrier TARIF : 210€ TTC

OBJECTIFS

>ACQUI§RIR une méthodologie pour structurer et organiser sa
participation a un salon ou une manifestation

>DEFINIR les actions prioritaires pour planifier, organiser les
actions avant, pendant et apres la manifestation

> PREPARER des actions commerciales et une communication
adaptée aux objectifs définis

PROGRAMME

» IDENTIFIER ET CHOISIR LES SALONS ET MANIFESTATIONS
ADAPTEES AU DEVELOPPEMENT DE L’ACTIVITE

» RESPECTER LE CAHIER DES CHARGES DE L'ORGANISATEUR
ET SES REGLEMENTATIONS

» PLANIFIER, GENERER DU TRAFIC, SE PREPARER A ACCUEILLIR
LES CLIENTS SUR LE STAND
- Technique de construction et agencement d'un stand
sighalétique, zone, agencement

» FINALISER SESOUTILS DECOMMUNICATION AVANT, PENDANT,
APRES

» ANIMER ET GERER SES RELATIONS

» EXPLOITER LES CONTACTS
- Echanges constructifs avec les prospects et partenaires

» MESURER LES RETOMBEES (PRESSE, PARTENAIRES,
PROSPECTS, ETC.) ET EVALUER LES PERFORMANCES

CMA FORMATION

- Tousdroits réservés CMA 31 SIRET: 130 027 931 00133 NDA: 763110 30031


https://www.cm-toulouse.fr/files/cma31/0_CMA-FORMATION/TOULOUSE-CENTRE/FICHES-FORMATIONS/Catalogue-FC_digital.pdf
mailto:formation@cm-toulouse.fr
https://www.cm-toulouse.fr/formulaire-inscription

